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Wohnungsbau lasst Corona-Krise hinter sich




Lichtstimmung,
neu gedacht

Der neue DALI-Power-Drehgeber: Mit einem Gerat
die Lichtstarke steuern und Farbtemperatur regeln.
Der DALI-Power-Drehgeber vereint alle DALI-Steue-
rungsmoglichkeiten. Die Farbtemperatur lasst sich
stufenlos von warmweiss zu kaltweiss regeln. Zudem
ist die minimale Helligkeit und Einschalthelligkeit fix
einstellbar. Erhaltlich in EDIZIOdue und STANDARD-
due. Eine weitere Version entspricht dem neuen
DALI-2 Standard.

feller.ch/dali-power m-/

by Schneider Electric
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Inhalt / Editorial

Erfolgsfaktor Flexibilitat

Liebe Mitglieder, werte Geschaftspartner

Kaum etwas wird zurzeit so sehr gefordert wie unsere Flexibilitat oder anders
ausgedrulickt, unsere Anpassungsfahigkeit. Infolge der sich standig dndernden Rah-
menbedingungen, durch Lieferengpdsse von Baumaterialien und ganz nebenbei
noch durch den technischen Fortschritt, der mit der zunehmenden Digitalisierung
einher geht.

Im klassischen Sinn bedeutet Flexibilitat die Fahigkeit, sich auf neue Situationen
und Anforderungen einzustellen und sich entsprechend anzupassen. Viele dieser
Entwicklungen sind vorhersehbar, es bleibt genug Zeit, sich damit auseinander-
zusetzen. Andere hingegen kommen Uberraschend und treffen uns unvorbereitet.
Wichtig ist, dass wir jederzeit auf diese Veranderungen reagieren konnen.
Veranderungen sind im betrieblichen Alltag, den wir wohl akribisch und bis ins
Detail planen, eine grosse Herausforderung. Neue Realitdten erfordern von uns viel
Agilitat und immer wieder situatives Handeln. Doch sie lassen uns auch Arbeitsab-
ldufe, welche oftmals zu einer gefahrlichen Routine fihren, Gberdenken. Sie zwin-
gen uns, verkrustete Strukturen aufzubrechen. Und nicht zuletzt sind erfolgreich
bewadltigte Verdnderungsprozesse ein Grund, stolz auf die eigene Leistung zu sein.
Stolz durfen wir auch auf unsere Leistungen im vergangenen Jahr sein: Fir die
Schweizer Bauwirtschaft war das dritte Quartal 2021 das umsatzstarkste Quartal
seit mindestens drei Jahrzehnten. Lesen Sie mehr dazu im Fokusbeitrag auf Seite 6.

Freundliche Griisse

Erich Kdhr

Direktor der Schweizerischen Elektro-Einkaufs-
Vereinigung eev Genossenschaft

eev | aae



News

Auszeichnung fiir aussergewohnliche Projekte

Prix ELITE Mitglied

Uberzeugen Sie uns jetzt von Ihrem Werbeprojekt und
gewinnen Sie einen Gutschein fiir einen Teamevent.

PRIXELITE _
- %00 £ Uber den Prix ELITE Mitglied

& - g Mit dem Prix ELITE Mitglied wollen wir ein Zeichen setzen und Mitglieder belohnen,
die sich durch besondere Projekte hervorheben, sich vorbildlich am Markt positio-
nieren und zur Nachahmung inspirieren. Pramiert wird ein Mitglied, das mit einem
aussergewdhnlichen Werbeprojekt auf sein Unternehmen und die angebotenen

So nehmen Sie teil: Senden Sie Ihre Dienstleistungen aufmerksam macht. Der Gewinnerin oder dem Gewinner Uiberrei-
Bewerbung inklusive Beschreibung und chen wir einen Gutschein flr einen Teamevent in Wert von CHF 3000.-

Bilder des Projektes an Rebecca Schéar

(r.schaer@eev.ch). Die Preistibergabe findet Einsendeschluss: 31. Mdrz 2022

im Juni 2022 statt. Wir freuen uns auf lhren

Beitrag www.eev.ch | Unsere Organisation | ELITE Electro-Partner | Prix ELITE

Newsletter-Marketing

Als Unternehmer setzen Sie sich tagtaglich voller Energie und Tat-
kraft fir Ihre Kunden ein. Ist der Auftrag oder die Bestellung jedoch
abgeschlossen, stellt sich die Frage, wie Sie einen regelmassigen
Kontakt zu Ihren Kunden aufrechterhalten. Die Losung lautet
Newsletter-Marketing. Detaillierte Informationen auf Seite 28.

LN Plakatkampagne
Frihling 2022

Mit der Plakatkampagne setzen Sie auf grossflachige Prasenz
Ihres Unternehmens an frequentierten Standorten. Attraktive
Konditionen und die kostenlose Gestaltung der Plakate machen
Plakatwerbung fir Sie zum wertvollen Werbemittel.

Weitere Informationen auf Seite 30.

i3 ELITE
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Verschiebung der
ELITE Geratetagung

Die Fachtagung findet neu am 31. August 2022 in der
StageOne Event & Convention Hall in Zurich Oerlikon statt.
Notieren Sie sich jetzt das neue Datum in lhrer Agenda!

Uber die ELITE Geritetagung

Die Veranstaltung findet im Zweijahresrhythmus in der StageOne Event & Convention Hall statt. Ausgewahlte
Referenten berichten Uiber interessante und aktuelle Themen rund um das Motto der Geratetagung. An

der Haushaltsgerateausstellung, an welcher unsere Vertragspartner fiihrende Produkte ausstellen, werden
Neuheiten, Trends sowie Innovationen prasentiert. Abgerundet wird der Event durch das Networking. Die Gaste
haben die Méglichkeit, bestehende Kontakte zu vertiefen und neue Kontakte zu gewinnen. Das jeweilige Motto
fuhrt als roter Faden durch den Tag und macht die ELITE Gerdtetagung fur das Publikum zu einem spannenden
und lehrreichen Erlebnis.

ELITE Exklusivmodelle 2022

Die ELITE Exklusivmodelle sind ausschliesslich fir unsere Mitglieder

und lhre Kunden erhéltlich und beeindrucken mit einem hervorragenden
Preis-Leistungs-Verhaltnis. Fur die Vermarktung profitieren Sie von
unserem kostenlosen Marketingpaket. Mehr dazu auf Seite 31.

Die Electro Magazine -
mehr als ein Prospekt

Die Electro Magazine bieten weit mehr als die herkémmlichen
Verkaufsprospekte. Sie laden dazu ein, etwas genauer
angesehen zu werden, denn nebst dem vielseitigen Haushalts-
gerétesortiment bieten sie wertvolle Inhalte rund um

den Haushalt. Lesen Sie mehr dazu auf Seite 32.
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Fokus

Wohnungsbau lasst Corona-Krise hinter sich

Prognosen fur die
Bauwirtschaft

Mit Giber sechs Milliarden Franken hat das Bauhauptgewerbe im dritten Quartal 2021
aussergewoOhnlich viel Umsatz erwirtschaftet. Und auch fir das vierte Quartal wird ein

beachtliches Umsatzplus erwartet. Dies ist hauptsachlich auf Nachholeffekte aus dem
Corona-Jahr 2020 zurlickzufthren, die fiir einen hohen Arbeitsvorrat zu Beginn des
vergangenen Jahres sorgten. Einige Friihindikatoren deuten jedoch darauf hin, dass sich
der Umsatz und die Beschaftigung im laufenden Jahr wieder normalisieren durften.

Text: Urs Bitterli

ie Bautatigkeit in der Schweiz war
Dim dritten Quartal 2021 mit einem

Umsatz von 6,4 Milliarden Fran-
ken aussergewohnlich hoch - es war das
umsatzstarkste Quartal seit mindestens drei
Jahrzehnten. Dies zeigt die Quartalserhe-
bung des Schweizerischen Baumeisterver-
bandes SBV. Und sollten sich die Erwartun-
gen bestatigen, dann hat die Bauwirtschaft
auch im Schlussquartal 2021 einen beacht-

lichen Umsatz erwirtschaftet: Der Bauindex,
das Prognoseinstrument der Credit Suisse
und des SBV, prognostiziert fir das letzte
Vierteljahr eine Bautatigkeit von rund 6 Mil-
liarden. Das ware ein Umsatzplus von 3,7%
gegenliber dem Vorjahresquartal. Damit
wirde der Umsatz im Jahr 2021 wieder an
das Niveau von 2019, das bisherige Rekord-
jahr, heranreichen - oder es womdglich
sogar noch Ubertreffen.
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Alle Sparten, vom Wohnungsbau bis hin
zum offentlichen Tiefbau, haben einen
positiven Wachstumsbeitrag geleistet. Die
Beschaftigung ist geméss Angaben des
Schweizerischen Baumeisterverbandes per
Ende September 2021 auf Gber 90000 Fest-
angestellte gestiegen, der hdchste Wert seit
fast 20 Jahren. Allein seit Anfang des ver-
gangenen Jahres wurden Uber 6500 neue
Arbeitsplatze geschaffen. Doch was auf dem
Papier aussieht wie eine Phase intensiven
Baubooms, relativiert sich in der Praxis auf-
grund starker Sonder- und Nachholeffekte
ziemlich schnell. Denn zu beachten gilt,
dass das Bauhauptgewerbe anderthalb
schwache Jahre hinter sich hat und ein
Teil des Umsatzwachstums nicht auf eine
gesteigerte Produktion, sondern auf die
gestiegenen Preise fur Baumaterialien und
Rohstoffe zurlickzufiihren sind.

Nach Einschatzungen
von Experten wird
sich die Bauaktivitat
in der Schweiz
mittelfristig wieder
auf einem normalen
Niveau einpendeln.

Erholung auf Zeit

Die derzeitige Erholung, welche hauptsach-
lich durch die Sonder- und Nachholeffekte
der Corona-Pandemie ausgelost wurde,
diurfte nur eine voribergehende Erschei-
nung sein. Gemass Experteneinschatzungen
wird sich die Bauaktivitdt in der Schweiz
mittelfristig  wieder auf einem tieferen
Niveau einpendeln. Durch die Auswirkungen
der Corona-Krise war der Auftragseingang
2020 zunéchst stark ricklaufig. Gerade zu
Beginn des ersten Quartals im letzten Jahr
kam es zu einem beeindruckenden Aufhol-
effekt, es wurden 7,2 Milliarden Franken an
neuen Auftrégen gesprochen, ein Rekord-
wert. Anschliessend hat die Dynamik aber
bereits wieder deutlich nachgelassen.
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Seit Anfang des vergangenen Jahres wurden gemass Angaben des Schweizerischen Baumeisterverbandes
Uiber 6500 neue Arbeitsplatze geschaffen.

Bauindex Schweiz: Die Baukonjunktur auf einen Blick
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Fokus

Infrastrukturbau fullt die Liicke: Der Bau von Infrastruktur, Datenzentren und Logistikflachen fillt die
entstandenen Liicken des seit geraumer Zeit riicklaufigen Baus von Biiro- und Verkaufsflachen.

Ein starkes Umsatz-
wachstum erwarten
die Fachleute fiir den
Wirtschaftsbau - dieser
Trend diirfte sich

auch in den nachsten
Quartalen fortsetzen.

Abnehmender Arbeitsvorrat

Mit der prognostizierten hohen Bautatigkeit
im Schlussquartal 2021 durfte der Arbeits-
vorrat wieder deutlich sinken. Anzahl und
Volumen neuer Baugesuche kdnnten bereits
ihren Zenit wieder Uberschritten haben, die
Offentlichen Ausschreibungen und Zuschla-
ge verlieren ebenfalls an Dynamik. Auf
Grund all dieser Faktoren ist es nicht garan-
tiert, dass die derzeit hohe Beschaftigung
auch dauerhaft gehalten werden kann. Fir
Fachleute scheint es derzeit eher unwahr-
scheinlich, dass die Beschéftigung in die-
sem Jahr wieder so stark ansteigt wie 2019
oder 2021.

Infrastrukturbau fiillt die Liicke

Ein starkes Umsatzwachstum erwarten die
Fachleute der Credit Suisse fiir den Wirt-
schaftsbau (+6,8 %). Dieser Trend dirfte sich
auch in den néchsten Quartalen fortset-
zen. Die Licken, welche seit geraumer Zeit
durch den riicklaufigen Bau von Buro- und
Verkaufsflachen entstanden sind, fullt das
starke Wachstum von Infrastruktur, Daten-
zentren und Logistikflachen wieder auf.
Von den zehn grossten Hochbauprojekten,
fir welche in den vergangenen zwolf Mona-
ten Baugesuche eingereicht oder bewilligt
worden sind, entfallen sechs auf Immobi-
lienprojekte aus den Bereichen Gesundheit,
Sport und Freizeit, Datenzentren, Bildung
und Logistik.

Wenig Impulse im Wohnungsbau

Die Entwicklung der Baubewilligungen deu-
tet auf wenig Impulse im Wohnungsbau hin.
Das bewilligte wertmdassige Bauvolumen
hat sich zwar leicht stabilisiert, lag in den
vergangenen zwolf Monaten immer noch
um mebhr als drei Prozent unter dem Mittel
der vergangenen sechs Jahre. Der starkste
Treiber dieses Rickgangs ist der Neubau
von Mietwohnungen. Dieser weist seit rund

drei Jahren eine rlcklaufige Tendenz auf.
Zu Hoffnung Anlass gibt jedoch der jlingst
gestoppte Rlckgang bei den neu einge-
reichten Baugesuchen. Die im letzten Jahr
eingekehrte Trendwende bei den Woh-
nungsleerstanden kdénnte Investitionen im
Mietwohnungsbereich wieder interessanter
machen und mittelfristig das Volumen im
Mietwohnungsbau erhdhen.

Weniger Eigenheim-Neubauten

Obwohl das Interesse an Wohneigentum
im Laufe der Pandemie massiv angestiegen
ist, sinkt die Anzahl der bewilligten Eigen-
heime weiter. Wurden vor gut zehn Jahren
im Durchschnitt noch Gber 32000 Eigen-
tumseinheiten pro Jahr bewilligt, sind es
heute noch rund 17000. Die Baugesuche
lassen zwar in vielen Regionen eine leichte
Gegenbewegung erkennen, aber ob damit
der jahrelange Rickgang der Bautatigkeit
in diesem Bereich gestoppt werden kann,
lasst sich momentan noch nicht schlissig
beurteilen.

Umbau und Sanierungen wichtiger

Da das Angebot an Neubauobjekten weiter-
hin gering bleibt, dirften vermehrt Investi-
tionen in den Bestand fliessen. So hat das
eingereichter  Umbaugesuche
weiter zugelegt. Es lag in den vergangenen
sechs Monaten insgesamt bei CHF 6,9 Mil-
liarden und damit 11,6 % Uber dem 10-jah-
rigen Mittelwert. Ein wichtiger Treiber die-
ser Entwicklung durfte nebst dem Trend zu
energetischen Sanierungen auch die stei-
gende Bedeutung der Kreislaufwirtschaft
sowie ein erhdhtes Interesse an Ferienwoh-
nungen sei. Die Pandemie hat dem Ferien-
wohnungsmarkt neuen Schwung verliehen.
Da aber aufgrund des Zweitwohnungs-
gesetzes der Bau neuer Zweitwohnungen
beschrénkt ist, profitiert der Umbaubereich
entsprechend. Vom Umbautrend sollte
nicht nur das Bauhauptgewerbe profitieren,
sondern auch das Elektroinstallationsge-
werbe und die Bauzulieferer.

Volumen

Hohe Nachfrage nach Wohneigentum

Die Nachfrage nach Wohneigentum war
auch 2021 sehr hoch, dem gegenlber
stand ein unverdndert knappes Angebot.
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In Kombination mit den attraktiven Finan-
zierungsbedingungen und dem Trend zum
Homeoffice flhrte dies zu einem Anstieg der
Immobilienpreise im dritten Quartal 2021
von 6 Prozent gegenlber dem Vorjahr. Das
ist der starkste Anstieg seit 2013. Zudem
halt die Zuwanderung weiterhin an und das
Angebot an Grund und Boden wird immer
knapper.

Eigenheimpreise steigen weiter

Die Preisdynamik bei Einfamilienhausern
und Eigentumswohnungen dirfte in abseh-
barer Zukunft hoch bleiben - auch wenn
sie sich leicht abschwéchen wird. Diesen
Schluss ziehen zumindest die Immobilien-
experten der UBS. Laut Schatzung dirften
sich im laufenden Jahr Einfamilienhduser
um weitere drei Prozent verteuern, Eigen-
tumswohnungen um zwei Prozent. Damit
dirfte sich die Preissteigerungsrate gegen-
Uber 2021 aber ungeféhr halbieren. Denn
die pandemiebedingte Zusatznachfrage
nach Wohneigentum wird sich im laufenden
Jahrwohl etwas abschwéchen.

Ob es sogar zu einer Trendwende kommt,
liegt schlussendlich in der Hand der Wah-
rungshiter. Denn die US-Notenbank hat
angeklndigt, den Leitzins schneller anzu-
heben als geplant. Sollten auch die Euro-
pdische Zentralbank (EZB) und die Schwei-
zerische Nationalbank (SNB) mitziehen, ist
hierzulande mit Preisrlickgdngen zu rech-
nen. Am Markt gilt derzeit ein solcher Schritt
der SNB allerdings als sehr unwahrschein-
lich.

Die Trendwende im
Wohnungsleerstand
konnte Investitionen
im Mietwohnungs-
bereich steigen lassen
und das Volumen im
Mietwohnungsbau
wieder erhohen.
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Das Volumen eingereichter Umbaugesuche hat weiter zugelegt: es lag in den vergangenen sechs
Monaten insgesamt bei CHF 6,9 Milliarden und damit 11,6 % tber dem 10-jahrigen Mittelwert.

Noch 15 Prozent der Haushalte kénnen
sich ein Eigenheim leisten

Weil die Léhne in den letzten Jahren nicht
mit den steigenden Immobilienpreisen
mitgehalten haben, kénnen sich heute nur
noch 15Prozent der Schweizer Haushal-
te ein durchschnittliches Eigenheim leis-
ten. Vor der Pandemie waren es noch rund
20Prozent. Derweil treiben die anhaltend
tiefen Hypothekarzinsen die Nachfrage
weiter an, wahrend vergleichsweise wenig
neu gebaut wird. Hinzu kommt noch ein
weiterer Effekt: Eigenheime werden in den
Zentren zunehmend als Investition zur Ver-
mietung gekauft. So werden zum Beispiel
in Zurich heute rund 45 Prozent der Eigen-
tumswohnungen vermietet und nicht selbst
bewohnt. Auch das verknappt das Angebot
an Wohnungen, die zum Kauf stehen.

Gemischte Aussichen

Das Barometer der Konjunkturforschungs-
stelle KOF hat sich seit November nur wenig
verandert. Die Aussichten sind weiterhin
Uberdurchschnittlich und deutlich besser
als im Januar 2021. Allerdings reicht der
momentane Stand nicht an die hohen Wer-

te aus dem Frihjahr und Sommer des ver-
gangenen Jahres heran. Die verschiedenen
Untergruppen des Barometers entwickeln
sich jedoch uneinheitlich: Verbessert haben
sich die Aussichten fir den Konsum und
die Finanz- und Versicherungsdienstleister.
Auch fir das Gastgewerbe hellen sich die
Perspektiven tendenziell auf.

Fur das Baugewerbe geben die Indikatoren
fur fast alle Teilaspekte der Geschaftstatig-
keit nach, insbesondere fur die Ertragsent-
wicklung, die Produktionstétigkeit und die
Kapazitatsauslastung. Gegen diese breite
Abwartstendenz stemmen sich die Indika-
toren flr die Wettbewerbssituation und die
Beschéftigungsentwicklung.

Quellen: Bauindex Schweiz, 4. Quartal 2021 - Credit Suisse
und Schweizerischer Baumeisterverband / Staatssekretariat
fur Wirtschaft SECO / KOF Konjunkturforschungsstelle, ETH
ZUrich / Baublatt — Docu Media Schweiz GmbH, UBS



Installation

Gutes Design spricht fiir sich

Das moderne Schalter- und Steckdosenprogramm von Hager sorgt fiir stilvolle
Lebensrdume und das passende Design in jedem Raum.

Zeitlos schon mit kallysto.pro
kallysto.pro vereint absolut perfekte Tech-
nik mit einem zeitlos eleganten Design. Die
edle Ausfihrung genligt hdchsten Anspri-
chen. Sei es die geradlinige, quadratische
und flache Form von kallysto.pro oder die
exklusiven Materialien bei kallysto.art - alle
Schalter bestechen durch ein ansprechen-
des Design.

Keine Kratzer, kein Vergilben, keine
Bakterien

Dank Duroplast zeichnen sich kallysto Appa-
rate nicht nur durch hohe Materialfestigkeit
und chemische Besténdigkeit aus, sondern

10

sind zudem kratzfest, antistatisch und UV-
stabil. So ist auch nach Jahren kein Vergilben
festzustellen und die Schalter und Steckdo-
sen kdnnen ganz einfach gereinigt werden.

Natiirliche Atmosphare mit kallysto.art
Mit kallysto.art lassen sich Schalter und
Steckdosen perfekt auf den Wohnstil
abstimmen. Den Kombinationsmoglich-
keiten sind keine Grenzen gesetzt: Die
Abdeckrahmen prasentieren sich in elf
schénen Echtmaterial-Varianten. Es kdnnen
alle Einsatze und Tasterknopfe der Linien
kallysto.line, kallysto.trend und kallysto.pro
integriert werden.

Die vier Edelholzrahmen in den Ausfihrun-
gen Esche, Nussbaum, Birnbaum und Rau-
chereiche zaubern eine einzigartige natlr-
liche Atmosphére ins Haus. Die stilvollen
Modelle sorgen flr den besonderen Touch
und bieten eine willkommene Abwechslung
im Design. Das Echtmaterial Holz macht aus
jeder Abdeckplatte ein unverwechselbares
Unikat.

Kontakt:
Hager AG, 6020 Emmenbriicke, Tel. +41 41 269 90 00,
infoch@hager.com, www.hager.ch

chager
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Installation

Schllsselfertige E-Mobility Ladelosung

Die Weidmuiller Schweiz AG und die ecocoach AG haben im Oktober 2021 am Nestlé-
Standort in Orbe einen Ladepark fiir E-Fahrzeuge installiert. Zwolf Weidmiiller Wallboxen
mit einer Leistung von jeweils 11 kW ermdglichen nun emissionsfreie Mobilitat.

Ein entscheidender Punkt fur die Akzeptanz
und Anwendbarkeit von Elektromobilitat
ist eine anwenderfreundliche Ladeinfra-
struktur. Dies gilt sowohl fir potenzielle
Elektrofahrzeug-Nutzer als auch fur Planer,
Betreiber und Energieanbieter. Weidmuller
bietet hierflir die passenden Loésungen.
Die «AC Wallbox Business» ist exakt auf die
Bedurfnisse von Unternehmen, Selbststén-
digen, Stadten oder Kommunen ausgerich-
tet. Sie bietet geeichte Energiezéhler sowie
die sichere und komfortable Freischaltung
inklusive Authentifizierung via RFID. Mit
einem potentialfreien Eingang fur den Last-
abwurf und Kommunikation tber Modbus
lasst sich die Wallbox perfekt in ein Lade-
management integrieren. Durch indivi-
dualisierbare Designblenden konnen die
Stationen auch als Werbeflache fir Unter-
nehmen genutzt werden. Das Produktport-
folio umfasst Varianten mit Ladeleistungen
von 3,7 bis 22 kW. Die Business Box ist mit
angeschlagenem Kabel und Typ-2-Stecker
oder mit Steckdose erhaltlich.

Die Komplettlosung inklusive
intelligenter Steuerung

Die Weidmdiller Schweiz AG mit Sitz in Neu-
hausen am Rheinfall und die ecocoach AG
mit Sitz in Brunnen haben ihre Zusammen-
arbeit rund um Lésungen fiir das Lade- und
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Die Weidmiiller Schweiz AG und die schweizerische ecocoach AG haben fiir den Nestlé-Standort in Orbe
ein schlusselfertiges Ladesystem flir E-Fahrzeuge installiert.

Lastmanagement von Elektrofahrzeugen
intensiviert. Beide Unternehmen haben
sich zum Ziel gesetzt, gemeinsam fihrender
Anbieter der intelligenten Komplettlosung
von Ladesystemen fiir E-Mobility zu wer-
den. Die ecocoach AG hat deshalb kirzlich
ein neues E-Mobility-Lastmanagement Sys-
tem namens «ecoChargingCoach» lanciert.
Das herstelleroffene System steuert Lade-
stationen ohne Uberlastung des Netzan-
schlusses. Daflr verteilt es die verfigbare
Leistung bedarfsorientiert auf die einzelnen
Ladepunkte. So kénnen Zeit und Kosten fir
den Ausbau der externen Stromversorgung
gespart werden. Moglich ist sowohl das
statische als auch das dynamische Lastma-
nagement. Die Basisversion steuert bis zu
zehn AC-Ladestationen, wobei das System
beliebig ausbaubar ist.

Die Weidmuller AC-Wandladestation eignet
sich besonders fiir den Einsatz in Garagen und
fur Stellplatzanlagen.

Ein schneller Erfolg

Die Komplettlésung Uberzeugte die Verant-
wortlichen bei Nestlé und daher entschie-
den sie sich, das E-Mobility-Parking-Projekt
gemeinsam mit Weidmdller und der ecoco-
ach AG zu realisieren.

Eine Herausforderung musste Dylan Martini
noch bewaltigen. «Nach der Validierung
musste der E-Mobility-Parkplatz fur eine
VIP-Veranstaltung in kurzer Zeit voll einsatz-
bereit sein», erinnert er sich. Dank der guten
Zusammenarbeit aller Beteiligten wurde
auch diese Hirde genommen und die Anla-
ge konnte im Oktober 2021 in Betrieb gehen.
Ein dusserst interessantes Projekt, das die
Innovationskraft von Weidmdller und seinen
Partnern unter Beweis stellt.

Kontakt:
Weidmidller AG, 8210 Neuhausen am Rheinfall
Tel. +41 52 674 07 07, www.weidmueller.ch

Weidmiiller 3£
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Installation

Neue Exklusivmarken bei Sonepar

Sonepar startete das neue Jahr mit der Lancierung von zwei exklusiven Marken:
LIT by Cardi im Bereich Licht und TRADEFORCE im Bereich Werkzeug. Beide zeichnen
sich durch ein sehr attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis aus.

David von Ow, CEO von Sonepar Suisse
berichtet stolz: «Mit der Einfiihrung der bei-
den Marken bleiben wir kundenorientiert
und bieten unseren Kunden eine Produkt-
palette, die das Sortiment unserer strategi-
schen Lieferanten ergdnzt. Dank unserem
erstklassigen Service und einer optimierten
Lieferkette stellen wir sicher, dass unse-
re Kunden Zugang zu einer vollstandigen
Palette von TRADEFORCE- und LIT by Car-
di-Produkten fir alle ihre Projektanforde-
rungen haben.» Auch Marcel Helbling, Leiter
Produktmanagement bei Sonepar Suisse,
freut sich Uber den Launch: «Die Einfihrung
der TRADEFORCE- und LIT by Cardi-Pro-
dukte verdeutlicht unser Bestreben, in einer
immer komplexeren Welt, stets einen gros-
seren Mehrwert fir unsere Kunden zu schaf-
fen.» Im September lancierte die Sonepar
Gruppe die Exklusivmarken weltweit. LIT by
Cardi und TRADEFORCE werden derzeit in
mehr als zehn Landern verkauft.
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Was Sie von den neuen Marken erwarten konnen

LIT by Cardi: Entworfen fiir Einfachheit

2018 in Schweden gegriindet, schliesst LIT by Cardi eine Marktliicke fur effektive,

aber einfache Leuchten zu einem erschwinglichen Preis. Das pragnante Sortiment an
bewahrten, hochwertigen Leuchten ist vom skandinavischen Erbe des Unternehmens
inspiriert und bietet professionellen Designern und Installateuren einen unkomplizier-
ten Ansatz fur ihre Beleuchtungsanforderungen. Alle Produkte im Portfolio der Marke
bestehen zu 100 % aus LED.

TRADEFORCE: any job anywhere

Im Dienste professioneller Bauunternehmen wurde TRADEFORCE 2005 in Australien
gegrindet, um den schwierigsten und unterschiedlichsten Bedingungen auf der Welt
gerecht zu werden. TRADEFORCE gibt seinen Kunden das Vertrauen, das sie brauchen,
um jeden Job Uberall zu erledigen. Die Produkte sind so gebaut, dass sie einer Reihe
von professionellen Situationen standhalten. Dazu gehéren isolierte Elektrowerkzeuge
fur die Niederspannungsinstallation und wichtiges Handwerkzeug fiir den taglichen
Gebrauch, die den Elektrikern die Installationen erleichtern.

Sowoh| TRADEFORCE als auch LIT by Cardi sind weltweit ausschliesslich bei Sonepar
erhaltlich. Die ersten hochwertigen Produkte sind jetzt verfugbar. Lassen Sie sich tiber-
raschen und lernen Sie die neuen Marken auf sonepar.ch kennen.

Kontakt:

Sonepar Suisse AG, 8304 Wallisellen

Tel. +41 44 83958 11, Fax +41 44 839 58 58
info@sonepar.ch, www.sonepar.ch

< sonepar

Powered by Difference
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Designed for
simplicity

lichtprojekte@sonepar.ch

«sonepar

Powered by Difference

sonepar.ch 9

Any job, anywhere.

TRADEFORCE bietet ein auserlesenes Sortiment an pro- TRADEFORCE gibt Ihnen das Vertrauen, das Sie
fessioneller Ausriistung, die den harten Anforderungen brauchen, um jeden Job iiberall zu erledigen.
des taglichen Gebrauchs standhélt. Das bedeutet:

Profitieren auch Sie von den hochqualitativen Produk-
- Komfortables und ergonomisches Design ten zu einem attraktiven Preis-Leistungs-Verhaltnis.
flir maximale Effizienz

» Feuer-, hitze- und strombestandige Ausriistung Jetzt exklusiv auf sonepar.ch




Installation

WAGO Gelbox fiir Verbindungsklemmen

Einfach vor Feuchtigkeit geschutzt

Kondenswasser, starker Niederschlag, ein kraftiger Wasserstrahl: Wenn Feuchtigkeit

auf Strom trifft, kann es schnell zum Kurzschluss kommen. Als bewahrtes Gegenmittel
gilt Verguss. Doch sicherer Feuchtigkeitsschutz fir Verbindungsklemmen kann noch
schneller und einfacher gelingen - mit der WAGO Gelbox. Sie ist sofort einsatzbereit
fir vielseitige Anwendungen im Nieder- und Kleinspannungsbereich.

Die WAGO Gelbox bietet ganze neue Mog-
lichkeiten fur den Feuchtigkeitsschutz von
Verbindungsklemmen. So lassen sich die
Boxen problemlos in jeder Abzweigdose
unterbringen - ganz gleich, ob diese an
der Wand oder unter der Decke befestigt
sind. Einerseits entfallt die Zeit, die das
Anmischen der Komponenten in Anspruch
nimmt. Andererseits spart man weitere Zeit,
weil man nicht darauf warten muss, dass die
angerithrte Vergussmasse endlich ausge-
hartet oder gar getrocknet ist. Hinzu kommt:
Das Gel ist kennzeichnungsfrei, da die Che-
mikalien im Gel bereits ausreagiert sind.
Damit ist die WAGO Gelbox direkt startklar.
Sie ist bereits vorgefullt mit Gel und dichtet
die Verbindung sofort ab. So kénnen elekt-
rische Anlagen nach der Installation ohne
Unterbrechung direkt in Betrieb genom-
men werden - und das einfach, schnell und
sicher.
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Die WAGO Gelbox schiitzt die Elektroinstallation genau dort, wo es darauf ankommt - an den Verbin-
dungspunkten - und das ohne unwiderruflich Abzweigdosen vergiessen zu missen. Die Gehduseform ist
kompakt gestaltet. So lassen sich die Gelboxen in jeder Abzweigdose einfach unterbringen.

Einfache und schnelle Anwendung

B Platzsparend durch kompakte Bauform

B Noch mehr Platz in der Abzweigdose, da mehrere Klemmen in einer Gelbox
eingesetzt werden kénnen

B Einfache Handhabung durch innovatives Design

B Stromkreise einfach erweitern - dank schneller Wiederzuganglichkeit

W Zeitersparnis durch direkte Inbetriebnahme, kein Anmischen und Aushérten
der Gelmasse notwendig

B Immer einsatzbereit durch unbegrenzt lagerfahige gelgefillte Boxen

Vielseitige Anwendung

® Verwendbar in allen Industriezweigen durch silikonfreies Gel
B |m Niederspannungsbereich mit Zusatzgehduse (doppelte Isolierung) einsetzbar

Kontakt:

WAGO Contact SA, 1564 Domdidier

Tel. +41 84 020 07 50, Fax +41 26 676 75 01
info.switzerland@wago.com, www.wago.com

WwAaGo
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PLANEN

Alle relevanten Artikeldaten verfugbar - fir eine

B E S C H RIF T E N zuverlassige Datendurchgéngigkeit, ganz gleich,
ob fiir den WAGO Konfigurator Smart Designer

oder CAE-Tools.

Aufgaben schneller erledigen — mit dem zeitsparenden
Beschriftungssystem fur alle Komponenten im Schaltschrank.
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REALISIEREN

Besonders leichtes Handling — dank Push-in-Technik und
komfortablen, intuitiven Betatigungsvarianten mit Hebel,
Dricker oder Betétigungsodffnung

EFFIZIENTER,
WENN ALLES PASST.

Optimal aufeinander abgestimmt: Steigern Sie lhre
Effizienz mit dem Reihenklemmenportfolio TOPJOB® S
inklusive Zubehor und Software.

WA E u www.wago.com/ch-de/topjobs-effizienz
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ROLINE /VALUE

Qualitat macht den Unterschied

Mit den Eigenmarken ROLINE und VALUE fiihrt die SECOMP AG eine Produktelinie,
welche hochste Qualitatsstandards erfullt, samtlichen Anforderungen gerecht wird
und dem Installateur einwandfreie Ware fur eine strukturierte Gebaudeverkabelung

zum fairen Preis bietet.

Als  Handelsunternehmen  bietet die
SECOMP AG ihren Handlern und Installateu-
ren vielfaltige und umfassende Losungen
mit Kernkompetenz in den Bereichen IT-
Zubehor und Netzwerktechnik. Dank dem
Fokus auf den Dienstleistungsgedanken
und dem sténdigen Bestreben nach opti-
maler Befriedigung der Kundenbedurfnisse
darf die SECOMP AG ein beachtliches Port-
folio ausweisen, welches stetig mit neuen
Partnern, Produktlinien und Innovationen
ergénzt wird.

Die Produkte unserer Eigenmarke ROLINE
sind fur den professionellen Dauerbetrieb
konzipiert. Mit einer 5-jdhrigen Funktions-
garantie stehen wir zu unserem Leistungs-
versprechen. Unsere ROLINE-Produkte sind
fir den professionellen und industriellen
Anwender entwickelt und unterscheiden
sich durch Qualitat grundlegend von ver-
gleichbaren Produkten aus dem IT-Umfeld.
Die hohe Kompatibilitat im Zusammenspiel
mit anderen Geraten ist aussergewodhnlich.
Die Eigenmarke VALUE steht fir attrakti-
ve Preise und geprifte Qualitat. Mit den
VALUE-Produkten erhalten Sie den best-
moglichen Preis in Bezug auf Qualitat
und Produkteigenschaften. Sie verbau-
en Produkte in der Netzwerk-Installation

F
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oder setzen diese in der Produktion ein?
Sie benotigen keine aufwendigen Verkaufs-
Verpackungen mit Produkterklarungen?
Dann liegen Sie mit der Marke VALUE genau
richtigl Sie genlgt den Anforderungen im
Biro-Umfeld und wird in 6konomischen
Verpackungen geliefert. Diese konsequente
Ausrichtung auf diesem Markt spiegelt sich
in einem bedeutenden Preisvorteil wieder.

Um auch den hochsten Anspriichen gerecht
zu werden, haben wir die PC- und Multi-
media-Kabel unserer Eigenmarke ROLI-
NE schon vor Jahren mit der Produktlinie
ROLINE GOLD in Bezug auf Schirmung und
Kontaktsicherheitineinernochhochwertige-

ren Qualitat auf den Markt gebracht. ROLINE
GOLD-Kabel zeichnen sich aus durch ver-
goldete Kontakte fir Kontaktsicherheit auch
bei hohen Steckzyklen, Stecker mit Metall-
gehduse fir bessere Schirmung und nylon-
verstarktes Kabelaussenmaterial fir bessere
Stabilitat.

Die Kompetenz unserer
eine durchgdngige kompromisslose Quali-
tatssicherung sowie eine 30-jahrige Markter-
fahrung machen uns zu einem zuverlassigen
Partner flr die Distribution, den Handel, Sys-
temintegratoren, Industrie und Verwaltung.

Mitarbeitenden,

Gerne beraten wir Sie personlich.

Kontakt:

SECOMP AG, 8303 Bassersdorf,

Tel. +41 44 511 87 10, Fax +41 44 511 87 05
verkauf@secomp.ch, www.secomp.ch

(SECOMPD
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Ob in Biiros, Sitzungsraumen, Praxen, Klassenzimmer oder Kitas

Mobile Luftreiniger als elementarer
Bestandteil der Hygienemassnahmen

Installation

Aufgrund der Erfahrungen der letzten zwei Jahre ist die Qualitat der Raumluft starker

ins Bewusstsein gerlickt. Mobile Luftreiniger helfen nachweislich das Risiko gegenseitiger
Ansteckung deutlich zu reduzieren und die Luftqualitat zu verbessern. Trotz ihren grossen
Vorteilen, werden sie in die aktuellen Diskussionen kaum aufgenommen.

Besondere Raume erfordern

besondere Aufmerksamkeit

Zu den wirksamsten Methoden, die Kon-
zentration potenziell virushaltiger Aerosole
in der Raumluft zu reduzieren, zahlt eine
moglichst hohe Frischluftzufuhr. Doch bei
sehr geringen Aussentemperaturen ist eine
Dauerllftung nicht mehr zumutbar. Wah-
rend Aerosole draussen in der frischen Luft
verfliegen, stellen sie in geschlossenen Rau-
men ein Problem dar, weil sie lange in der
Luft hangen bleiben kénnen. So sind Warte-
bereiche in Praxen, Sitzungsraume, Klassen-
zimmer oder Beautysalons typische Berei-
che, wo das Risiko gegenseitiger Ansteckung
hoch ist. Mobile Luftreiniger entfernen nach-
weislich Keime, Bakterien und Viren aus der
Raumluft und bieten so zusatzlichen, wirk-
samen Schutz fiir alle Betroffenen.

Flash Nr. 02, Mérz 2022

Modernste Filtertechnik fiir reine Luft
Die Wirkungsweise von Luftreinigern basiert
auf Filtern. Zur Entfernung von Partikeln wie
Aerosolen werden die sog. True HEPA Fil-
ter der Klasse H13 empfohlen. Diese filtern
Partikel bis 0,3 Mikrometer mit einer Sicher-
heit von 99,97 % aus der Raumluft. Fir die
Anwendung im Haushalt und am Arbeits-
platz ist dies die optimale Filterklasse.

Flexibel und leistungsstark

Mobile Luftreiniger sind aufgrund ihrer
Leistungsfahigkeit, der Mobilitdt und der
einfachen Bedienbarkeit als dezentrale
und flexible Lésung dort besonders geeig-
net, wo keine zentrale Reinigung moglich
oder finanzierbar ist. Fir einen normalen
Gebrauch sollte die Raumluft pro Stunde
3-mal gereinigt werden kdnnen, im «Aller-

gikerstandard» 5 bis 6 mal pro Stunde. Die
maximale Reinigungsleistung eines Gerats
wird als CADR-Wert ausgegeben. Er gibt an,
wieviel gereinigte Luft ein Gerat pro Stunde
maximal abgeben kann.

Wieder mehr Normalitat im Alltag
Mobile Luftreinigungsgerate erhohen den
Schutz vor gegenseitiger Ansteckung und
sorgen generell schnell und effektiv fir ein
gesundes und produktives (Arbeits-) Klima.
ecofort ist seit Jahren im Bereich Luftreini-
ger tatig und hat viel Erfahrung in der Bera-
tung von bedarfsgerechten Losungen fir
Zuhause, im Blro oder an Arbeitsplatzen.
Gerne beraten wir Sie bei Fragen nach der
optimalen Losung.

Kontakt:
ecofort AG, 2560 Nidau, Tel. +41 3232231 11
info@ecofort.ch, www.ecofort.ch

e ccofort
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Qualitat, die bleibt - dank dem beliebtesten
Waschetrockner der Schweiz

Schnell getrocknet, weiche Wasche und geeignet fiir alle Kleidungsstiicke: Der SECOMAT®-
Waschetrockner ist die perfekte Losung flr jede Waschkiiche. Dartiber hinaus halt er die
Kellerraume trocken und schiitzt vor Schimmel sowie Feuchtigkeitsschaden am Bauwerk.

Funktionelle Sportwésche, wasserabwei-
sende Outdoor-Bekleidung, Feinwdsche,
Alltagskleidung, Spitzen-Unterwdsche und
Jeans - Kleidung besteht heute nicht mehr
einfach nur aus Baumwolle, sondern aus
verschiedenen, nach Aufgaben abgestimm-
ten Fasern, die entsprechende Pflege beno-
tigen. Diese Pflege gilt auch flrs Trocknen.
Hier ist der Marktfuhrer Secomat die scho-
nendste Trocknungsvariante. Er trocknet
die Wasche schnell, ohne sie zu strapazie-
ren und zu zerknittern. Ein weiterer Vorteil:
Auch Schuhe, Zeltblachen oder sonstige
Textilien lassen sich mit dem Secomat scho-
nend und auf natlrliche Weise trocknen.
Wo im Mehrfamilienhaus vermehrt der Fak-
tor Zeit im Vordergrund steht, weil nur ein
Waschtag oder ein paar Stunden vorhanden
sind, steht im Einfamilienhaus eher die Qua-
litdt der Trocknung im Fokus. Der Secomat
deckt beide Bedurfnisse gleichzeitig ab.

Schweizer Qualitatsprodukt

Die in der Schweiz entwickelten Secomat-
Modelle sind stromsparend, da sie Uber
die hochste Energieeffizienzklasse A ver-
fugen. Der eingebaute Hygrostat schaltet
den Secomat aus, sobald der gewlnschte
Trocknungsgrad erreicht ist. Weiter besitzt
der Secomat eine Timerfunktion, mit der
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Strahlenférmige Wdascheleine SunLine sorgt fir kurze Trocknungszeit

er manuell fir 30, 60 oder 90 Minuten lduft.
Fir unbeheizte Waschkiichen und Trock-
nungsraume gibt es die Secomat-H-Linie
mit Abtauheizung, sodass auch bei kalten
Temperaturen die optimale Trocknungsleis-
tung erzielt wird. Mit der zusétzlichen Raum-
trocknungsfunktion bietet der Secomat
Schutz vor Feuchtigkeitsschaden wie Rost
und Schimmel.

Strahlenformige Wascheleine sorgt

fiir kurze Trocknungszeit

Weil zu einer effizienten, kostenglinstigen
und schnellen Trocknung auch die Aus-
stattung der Waschkiche beitragt, bietet
die Kriger+Co. AG umfangreiches Zubehér

Ob Waschehange, klappbarer Trocknungstisch oder
Waschtag-Planer. Individuelle Einrichtungssysteme
fur jeden Trocknungsraum. Alles aus einer Hand.

an. Die strahlenformige Wascheleine sorgt
fur optimale Luftzirkulation und verbessert
die Trocknungszeit. Der Trocknungstisch ist
ideal fir Feinwdsche und dient gleichzeitig
zum Zusammenfalten der Wasche. Nach
Gebrauch kann er einfach herunterklappt
werden. FUr einen mobilen Einsatz des
Waschetrockners gibt es die Moglichkeit der
Montage auf einem Fahrgestell.

Weitere Informationen unter
krueger.ch/secomat

Kontakt:

Kriiger + Co. AG, 9113 Degersheim
Tel.+41 713728282, Fax+41 713728252
info@krueger.ch, www.krueger.ch

Y kRuGER 4
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Beleuchtung

LEVA META Multiwatt - modern,

flexibel, Lichtfarbe einstellbar

Die LEVA META Multiwatt ist aufgrund ihrer einzigartigen Eigenschaften eine sehr vielseitige
Leuchte. Die Besonderheiten dieser Wand- resp. Deckenleuchte sind die zwei kleinen
DIP-Schalter, mit welchen sich ganz einfach die Lichtfarben 3000 K, 4000 K und 6000 K
sowie die Lichtstarken 13 W, 18 W und 24 W einstellen lassen. Mit dieser Funktion kann die
LEVA META Multiwatt ganz einfach lhren Bedirfnissen angepasst werden.

Hocheffiziente LEDs mit 100 Lumen/Watt
tragen zu einem geringen Stromverbrauch
bei. Die Lichtstarke lasst sich je nach Anwen-
dung und Montage einstellen. Mit einer lan-
gen Lebensdauer von 50000 Stunden ist sie
zudem sehr nachhaltig. Die hohe Schlagfes-
tigkeit von IK 10 dient nicht nur der Nachhal-
tigkeit, sondern auch der Kosteneffizienz,
da die Leuchte nahezu unzerstérbar ist und
auch grosseren mechanischen Einwirkun-
gen standhalt. Deshalb wird die LEVA META
Multiwatt héufig in Projekten eingesetzt,
bei denen sie durchaus einiges aushalten
muss. Durch die IP 54 Klassifizierung ist die
Leuchte auch in Nasszonen oder im Aussen-
bereich einsetzbar.

Die sehr niedrige Produkthéhe von nur
48mm und das zeitlose, schlichte Design,
welches sich zuricknimmt, macht die
LEVA META Multiwatt zu einem dezenten
Blickfang, der sich in vielen R&umen sehen
lassen kann. Sie kann Uberall dort einfach
und rasch montiert werden, wo eine solide
Grundbeleuchtung bendtigt wird. Durch
den Kantenring hebt sich die LEVA META ab
und verleiht der Leuchte schlichte Eleganz.
Auf Wunsch kann die LEVA META auch mit
Notlichtfunktion und Bewegungsmelder
geliefert werden.

Weitere Informationen finden Sie auf unserer Website: www.verolight.com
Fir allgemeine Anfragen und Bestellungen: vertrieb@verolight.com

Flash Nr. 02, Mérz 2022

Die Vorteile im Uberblick:

B Drej Lichtstérken und drei Lichtfarben in
einer Leuchte

B Mit zwei DIP-Schalter zur Einstellung der
Lichtstarke und Lichtfarbe

B Superdinn - nur48 mm

B Einfache Montage

B Schlagschutz IK 10

B Hohe Lichtausbeute - bis zu 110 [m/W

B Schones Lichtbild dank Kantenring

m Optional mit Notlichtfunktion und
Bewegungsmelder

Kontakt:

Verolight GmbH, 6260 Mehlsecken

Tel. +41 62 55222 00
vertrieb@verolight.com, www.verolight.com

®
verolight
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Beleuchtung

Partnerschaftlich zum Erfolg

Eine intelligente und energieeffiziente Lichtsteuerung, die sich auf Tastendruck
der aktuellen Nutzung anpasst: Swisslux liefert Bewegungs- und Prasenzmelder fiir
das neue multifunktionale Stadion in Ambri Piotta.

-
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Die Gottardo Arena ist die neue Eissport- und Mehrzweckhalle des Eishockeyclubs HC Ambri Piotta.
Der sagenumworbene Geist moge hier den Biancoblu ein neues, sportliches Zuhause geben.

Das sagen- und mythenumrankte Kultsta-
dion Valascia neu genannt Gottardo Arena,
der «Tempel», die Heimstatte des altehrwir-
digen Eishockey-Clubs Ambri Piotta (HCAP),
hat im Herbst 2021 auf dem Flugplatz von
Ambri einen wirdigen Ersatzbau erhalten.
Das 50-Millionen-Projekt wurde vom Tessi-
ner Architekten Mario Botta entworfen. Es
ist nicht mehr «nur» ein Eishockey-Stadion,
sondern eine ganzjahrig nutzbare Mehr-
zweckeinrichtung fir Ambri und das ganze
Tal. Entsprechend flexibel, nachhaltig und
intelligent muss die Beleuchtungssteuerung
sein. Swisslux wusste wie und konnte den
Bau mit Bewegungs- und Prasenzmeldern
der Firma B.E.G. ausristen.

Kompetenter Ansprechpartner

Schon vor dem Baustart 2019 beriet Swiss-
lux die Bauherrschaft, den Architekten und
die Planungsblros bei der Auswahl der
Melder. Dabei ging es um Baugrosse, Funk-
tionalitdt, die optimalen Erfassungsberei-
che sowie um das Gebdudetechniksystem
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KNX, mit dem das ganze Stadion ausge-
ristet werden sollte. Die unterschiedlichen
Meldertypen, mit denen Swisslux exakt
auf die Bedirfnisse des Kunden eingehen
konnte, wurden in die Ausschreibung und
Projektierung  der  Elektroinstallationen
Ubernommen. Wahrend der Realisierung
stand das Swisslux-Team den ausfiihrenden
Unternehmen und somit auch dem fir das
KNX-Projekt zustandigen Systemintegrator
ebenfalls unterstiitzend zur Seite.

Vielfaltiges Sortiment

Der PD2 S MAX ST KNX mit seinem sehr gros-
sen Erfassungsbereich wird in den Korrido-
ren, Restaurants und Treppenhdusern ein-
gesetzt. Der B.E.G. Meldervom Typ PD2 S 360
ST KNX hingegen steuert via KNX das Raum-
klima sowie die Beleuchtung in den Vereins-
biros des HCAP, der Sky Box, WCs sowie in
Sitzungszimmern. Er bietet energieeffiziente
Funktionen wie Kurzprasenz oder separate
HLK-Telegramme, die von der Heizungs-
steuerung genutzt werden kdnnen. Optional

Die perfekten Melder mit der richtigen Funktionalitat
am optimalen Ort zu planen, zu montieren und
schlussendlich zu konfigurieren, ist gar nicht so
schwierig, wenn man bereits frihzeitig auf die grosse
Erfahrung des Swisslux Teams zurtickgreifen kann.

ist er mit zusatzlichen Funktionen wie z.B.
integrierten Temperatur- und Gerduschsen-
soren erhaltlich. In Nebenrdumen kommen
konventionelle 230-Volt-Bewegungsmelder
zum Einsatz. Insgesamt werden im ganzen
Projekt finf verschiedene Meldertypen von
B.E.G. LUXOMAT verwendet.

Sporttempel

Das Vorzeigeprojekt in der Leventina wird
hauptsachlich von Teamplayern auf dem
Eis genutzt. Dazu hat die Teamarbeit zwi-
schen Planer, Elektriker, Integratoren und
dem Hersteller Swisslux AG ihren Beitrag
geleistet. Es ist ein sehr reprasentatives
Projekt entstanden und damit ein neuer
«Sporttempel» fir die Biancoblu. Das Sta-
dion fasst Uibrigens 6775 Zuschauer; die Zahl
entspricht der Postleitzahl von Ambri. Auf
die Idee muss man erst mal kommen. Die
Tessiner waren schon immer kreativ und
innovativ. So wie die Swisslux.

Kontakt:
Swisslux AG, 8618 Oetwil am See, Tel. +41 43 844 80 80
info@swisslux.ch, www.swisslux.ch

SWISSLUX

Flash Nr. 02, M&rz 2022



Beleuchtung

HELUX Installationsserie, Teil 2

Installation der ALPHA | Sicherheits-
leuchte - so einfach wie 1, 2

Die HELUX Serie zu besonders installationsfreundlichen Leuchten wird fortgesetzt
mit der ALPHA | Sicherheitsleuchte. Diese gibt es in symmetrischer und asymmetrischer
Ausfiihrung. Auch hier gilt: Installationszeit von weniger als 5 Minuten.

Wer eine installationsfreundliche Sicher- Die Installationsschritte der ALPHA I sind denkbar einfach
heitsleuchte sucht, die auch noch ein
ansprechendes Design besitzt und giinstig
in der Anschaffung ist, muss nicht mehr wei-
tersuchen: Die ALPHA | Sicherheitsleuchte
von HELUX erfillt diese Anforderungen mit
Bravour. Hinzu kommen sehr gute Aus-
leuchtung, langlebige Akkus (LiFePo4) und
die Auto-Test-Funktion. Billige Produkte fin-
det man viele im Markt. Glnstige Produkte, Schritt 1: Montageplatte montieren und anschliessen (bei der asymmetrischen ALPHA I-A,
bei denen die Installation so einfach ist wie fur Korridore/Fluchtwege, auf die Ausrichtung achten!)

1,2 findet man bei HELUX.

Besonders installationsfreundliche HELUX /"
Produkte, mit einer Installationszeit von ]
weniger als 5 Minuten, zeichnen sich durch
folgende Eigenschaften aus:

{8

B Viele Kabeldurchfiihrungen und
Schritt 2: Leuchte mit Montageplatte verbinden und einklicken

Bohrlocher
B Montageplatte mit Anschlussklemme
B Steckprinzip
B Einlegbares Piktogramm im Set
(Rettungszeichenleuchten)

Fir Flachen setzt man am besten die Fir Korridore/Fluchtwege verwendet man
symmetrische ALPHAI-S ein am besten die asymmetrische ALPHA I-A
Das HELUX Smart(phone) Shopping, ebenfalls so einfach wie 1, 2 Kontakt:

Helux AG, 8152 Glattbrugg
Tel. +41 58 521 05 05, Fax +41 58 521 05 19

Zugang Anmelden Installations- )
erhalten ??#E E. E freundliches EI E info@helux.ch, www.helux.ch

(einmalig) : : Produkt kaufen V4
I- und von 5% H E LU)\

E E Onlinerabatt E
profitieren Gessler Schweiz
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Haushaltsgerate

Erfiillt die allerhochsten Anspriiche lhrer Kunden

Ab April verfugbar: Geschirrspiiler

ELITE Exklusivmodell

eev-Mitglieder kommen in den Genuss eines neuen ELITE Exklusivmodells von Miele:
Der vollintegrierbare Geschirrspuler G 27165-60 SCVi XXL mit AutoDos-Funktion beeindruckt
mit einem profitablen Preis-Leistungsangebot und garantiert exzellente Splilergebnisse.

Nachhaltig und leise Innovativ und schnell
B Wasserverbrauch ab 6 Literim Programm B Automatische Dosierung AutoDos mit
Automatic integrierter PowerDisk
W Energieeffizienzklasse B m QuickPowerWash 58 Minuten schnell
B Automatische Beladungserkennung B AutoOpen-Trocknung
W Gerduschwert von 43 dB(A), W Patentierten 3D-MultiFlex-
41 dB(A) im Programm extra-leise Besteckschublade
B Warmwasseranschluss B Hausgeratevernetzung Miele@home
® SensorDry B Zertifizierte Virus-Hygiene

—

l
&
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Komfortabel und grossziigig

B XXL-Spllraum fiir 14 Massgedecke

B ComfortPlus-Korbgestaltung

W FlexCare-Tassenauflage

B Brilliant GlassCare

B Klartext-Display mit MultiLingua-Option
B Startvorwahl bis 24 Stunden

B ComfortClose

Kontakt:
Miele AG, 8957 Spreitenbach, Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch, www.miele.ch
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Die neue Coal Black Kollektion von De Dietrich

Ein Hauch von Eleganz in der Kiiche

Haushaltsgerate

Die Marke De Dietrich bewegt sich erfolgreich zwischen Technik und Kreation sowie zwischen
Tradition und Modernitat. Seit tiber 300 Jahren bewahrt sich der franzdsische Hersteller mit
seiner Expertise im Bereich der Kiichengerate und bringt standig wieder neue Kreationen mit
einzigartigen Technologien hervor. Mit der neuen Kollektion Coal Black verkorpert De Dietrich
die Essenz von Modernitat und Minimalismus und bringt eine natiirliche Eleganz in Ihre Kiiche.

Mit Coal Black riicken Ihre Kochkiinste
ins schonste Licht

Coal Black ist der englische Begriff fir ein
sehr dunkles Schwarz. Um dieses intensive
Schwarz zu erhalten, werden Materialien
und Texturen wie Gusseisen und Glas mitei-
nander verbunden. Die sorgfaltige Verarbei-
tung verleiht Ihrem Wohnraum einen Hauch
von Raffinesse und Eleganz. Finden Sie die-
sen ausdrucksstarken Trend «Black is beau-
tiful» auch in den Backofen, Kombisteamer
und Kochfeldern von De Dietrich wieder.
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HoriZone Play: Eine revolutionire
Technologie

Doch De Dietrich setzt nicht nur auf ein ein-
zigartiges Design, sondern auch auf eine
clevere und benutzungsfreundliche Techno-
logie. Das Induktionskochfeld horiZone Play
mit integrierter Dunstabzugshaube ermég-
licht verschiedene Zubereitungsmethoden.
Die 40 x 23 cm grosse, modulare Kochzone
bietet Platz fir alle Arten von Tépfen und
Pfannen: ob gross, oval oder rechteckig.
Mit zwei mal 3700 Watt erhitzen sich diese

De Dietrich<O>

Kochzonenbereiche des Induktionskoch-
felds doppelt so schnell wie andere her-
kommliche Kochmethoden. Die integrierte
Dunstabzugshaube mit unsichtbarem und
fast gerduschlosem A++-Motor sorgt ausser-
dem flr eine unubertroffene Saugleistung.
Somit wird Ihren Kochkiinsten keine Gren-

zen mehr gesetzt.

FORS bietet 5 Jahre
Garantie auf Haushalt-
und Profigeréte.

5 o

Kontakt:
FORS AG, 2557 Studen, Tel. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch

(/]
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Haushaltsgerate

Auf Zeitspriinge spezialisiert

Die Siemens Geschirrspiuler begeistern
durch Speed- und Update-Moglichkeit

Die Siemens Spulmaschinen sind vom Einsteiger- bis zum Premiummodell vernetzt.
Mit der varioSpeed-on-demand-Funktion lassen sich Programme remote beschleunigen
und mit glassZone werden wertvolle Glaser perfekt gereinigt.

Durch Vernetzung und Update-Méglich-
keit legt Siemens die Basis daflr, dass die
Geschirrspuler auf viele Jahre hinaus State
of the Art bleiben und somit stets zu den
Lebensgewohnheiten ihrer Besitzer passen.

Einfach mal an der Uhr drehen mit
Speed on Demand

Die Geschirrspller reagieren auf sich ver-
andernde Anforderungen mit neuen Funk-
tionen wie beispielsweise varioSpeed-on-

demand. Kommt der Besuch friher als
geplant und die Spllmaschine braucht
noch zu lange? Kein Problem: Uber die
Home Connect App lasst sich der Spilvor-
gang, auch wenn er bereits [duft, um bis das
Dreifache beschleunigen.
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GlassZone: Glanzzeit fiir Glaser,
Auszeit fiir Gastgeber

Ein weiteres Highlight, das Spulen jetzt noch
bequemer macht, ist die neue glassZone.
Mit ihr hat Siemens Hausgerate einen «Prio-
ritybereich» fir wertvolle Glaser geschaf-
fen: Sechs integrierte Disen sdubern diese
mit sanfter, kontinuierlicher Wasserzufuhr
ebenso grindlich wie schonend. Und egal
ob Tumbler oder Tulpe, jede Glasform steht
dabei sicher auf soften Anti-Rutsch-Elemen-
ten. Wein- und Sektglaser erhalten flr ihre
Stiele durch weiche Anlageflachen zusatz-
lichen Halt.

Fir glanzende Spulergebnisse sorgt das
patentierte  Zeolith-System.
Feuchtigkeit mit Hilfe des gleichnamigen,

Es wandelt

natUrlichen Minerals in Warme um, die flr
ein glanzendes Trockenergebnis sorgt. So
konnen nun auch wertvolle Gldser, die man
sonst noch per Hand gespdlt hat, beruhigt
in die Spulmaschine gestellt werden und
dank der neuen glassZone gehdren Wasser-
flecken und -rdnder der Vergangenheit an.

Tasten, Touch oder Fernsteuerung
Personliche Vorlieben beim Spulen wie
Spulpro-
gramm und Zusatzoption lassen sich auf
einer eigenen Favoritentaste speichern. Was
die Art und Weise der Bedienung betrifft,
haben Nutzer der neuen Baureihe ferner die
Wahl zwischen Touch sowie Tasten direkt
am Gerat oder auch per Fernsteuerung Giber
die Home Connect App.

Lieblingskombinationen  aus

Einbauvielfalt fiir mehr
Planungsspielraum

Als Europas Einbauspezialist Nummer Eins
bietet Siemens mit seiner neuen Geschirr-
spllergeneration volle Flexibilitdt. Dank
unterschiedlichster Varianten fiigen sich
die Gerate in jedes Kiichenkonzept und
jedes Ambiente ein: vom Standgerat Uber
teil- oder vollintegrierte Einbaugerdte, in
60 Zentimeter oder 45 Zentimeter Breite, bis
hin zu Losungen fiir besondere Situationen
wie den Hocheinbau.

Kontakt:

BSH Hausgerdte AG, 8954 Geroldswil

Tel. +41 848 888 500, Fax +41 848 888 501
www.siemens-home.bsh-group.com/ch

SIEMENS
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Okologisch, bequem und effektiv

Electrolux Geschirrspuler mit
QuickSelect und ComfortLift®

Glanzende Ergebnisse dank intuitiver Schieberegelung und dem weltweit
ersten Unterkorb, der sich sanft auf eine bequeme Arbeitshdhe anheben lasst.

Haushaltsgerate

Geschirrspiler sind heutzutage nicht mehr
aus der Kiiche wegzudenken. Die Maschinen
Ubernehmen die lastige Arbeit, damit wir
uns dem Kochen und dem Genuss hingeben
konnen. Electrolux hat eine Reihe revolu-
tiondrer Technologien entwickelt, um die
Gerate noch wirkungsvoller, bequemer und
dkologischer zu gestalten.

QuicksSelect: Die Okologie immer

im Blick

Mit QuickSelect wird der Geschirrspiler so
intuitiv gestartet wie nie zuvor. Per Schie-
beregler wird ganz einfach die préferierte
Laufzeit eingestellt. Mehr braucht es nicht,
der Geschirrspiler verwendet dann auto-
matisch das richtige Programm fir makel-
lose Ergebnisse. Und dank dem integrierten
«Ecometer» sieht man auf einen Blick, wie
6kologisch der eingestellte Waschgang ist.
Die QuickSelect-Steuerung ist in allen voll-
integrierten Geschirrspllern der Euro-Norm
und SMS-Norm erhaltlich.
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ComfortLift® fiir miiheloses Ein- und
Ausrdumen

Electrolux hat den weltweit ersten Geschirr-
spller entwickelt, der lhnen entgegen-
kommt. Dank der innovativen ComfortLift®
Technologie lasst sich der Unterkorb sanft
auf eine bequeme Arbeitshohe anheben.
Damit wird das Ein- und Ausrdumen des
Geschirrspulers zur mihelosen Aufgabe.

Spezialprogramme fiir alle Félle

Bei besonderen Spilanforderungen stehen
eine Auswahl an Spezialprogrammen zur
Verfligung. SprayZone, reinigt Topfe, Pfan-
nen und Gratinformen mit hartndckigen
Verschmutzungen besonders intensiv und
erzielt eine bis zu dreimal hohere Reini-
gungsleistung® als mit Standardprogram-
men. Der kraftvolle Wasserdruck sorgt daftr,
dass alles, was in diesem Bereich platziert
wird, extra stark gespilt wird. So spart man
sich das Vorspdlen.

Dank AirDry wird am Ende des Spilgangs
die Tlr automatisch 10 cm weit gedffnet,
um die Luftfeuchtigkeit entweichen zu las-
sen. Dies verbessert die Trocknungsleistung
und spart Energie.

Mit dem GlassCare System werden selbst
empfindlichste Glaser sanft gereinigt. Soft-
grips und SoftSpikes® halten die Glaser
sicher und schitzen sie vor Kratzern oder
Beschadigungen. Das GlassCare 45° Pro-
gramm reinigt mit 45 Grad besonders scho-
nend und sorgt fir glanzende Ergebnisse.

*Verglichen mit dem Electrolux Standardprogramm

Kontakt:

Electrolux AG, 8048 Zirich

Tel. +41 44 405 81 11, Fax +41 44 405 82 35
www.electrolux.ch

[{] Electrolux
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Dienstleistungen

Fur die letzte und vorletzte Meile:
Der Mercedes-Benz eVito packt beides

Der Umstieg auf einen Transporter mit Elektroantrieb bringt handfeste Vorteile.
Im Stop-and-go-Verkehr der Ballungszentren, aber auch daruber hinaus. Der eVito
macht es vor: Mit einer Reichweite von neu bis zu 314 Kilometer und dem
sprichwortlichen Mercedes-Benz Komfort fiihrt er die E-Mobilitat in eine neue Ara.

Die Zukunft féhrt elektrisch: Nach dem
MercedesBenz eVito Tourer liefert der Pre-
miumbhersteller neu auch den eVito Kas-
tenwagen mit einem stark verbesserten
elektrischen Antriebsstrang (eATS) aus. Teil
des umfangreichen Updates ist zudem eine
neue Batterie mit einer nutzbaren Kapazitat
von 60 kWh. Das Resultat ist eine um 70 %
hohere Batteriekapazitat - und eine Reich-
weite von bis zu 314 Kilometer. «Wir freuen
uns, dass wir so die gewerbliche Elektro-

mobilitat fir noch mehr Anwendungsfelder
6ffnen», sagt Tycho Joel Hegele, Head of
Marketing, PR & Product Management Vans,
«in suburbanen und in landlichen Gebieten
gleichermassen.»
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Auf Augenhohe mit den Verbrennern -
und mehr

Mercedes-Benz achtet strickt darauf, dass
alle positiven Eigenschaften des Ursprungs-
fahrzeugs erhalten bleiben. So ist zum Bei-
spiel das Ladevolumen immer identisch.
Beim langeren der beiden eVito Kasten-
wagen sind das stattliche 6,6 Kubikmeter.
Wer sich fir einen eTransporter mit Stern
entscheidet, geht also keine Kompromis-
se ein - und profitiert von allen Vorteilen
eines Elektrofahrzeugs. Dazu gehért zum
Beispiel, dass diese auf Arealen zugelassen
sind, wo fir Benziner ein Einfahrtsverbot
gilt. In naher Zukunft werden mehr und
mehr Innenstédte nur noch fiir Fahrzeuge

mit Elektromotor offen sein. Der Umstieg
ist also nicht nur ein Engagement fir die
Umwelt, er ist fir den wirtschaftlichen
Betrieb vieler Unternehmen unumgénglich.

Der Erfolgstransporter - jetzt noch
besser

Der neue eVito Kastenwagen bringt zahl-
reiche Verbesserungen zum Erfolgsmodell
von 2018. Neben der markant hoheren
Reichweite gehdrt dazu die noch leistungs-
fahigere, serienmaéssig verbaute Schnell-
ladefunktion. Weiter fihrt die neue Reku-
peration-DAUTO-Funktion zu einem noch
effizienteren und komfortableren Fahren.
Weiter punktet der neue eVito Kastenwagen
bereits ab Werk mit vielen attraktiven Aus-
stattungen wie 17-Zoll-Radern, Sitzheizung,
Multifunktionslenkrad und wegweisenden
Assistenz- und Sicherheitssystemen.

Mercedes-Benz und eev - Partner
fiir eine elektrisierende Zukunft.
www.mercedes-benz.ch/vans

Weitere Informationen
zum eVito finden Sie unter:

Kontakt:
Mercedes-Benz Schweiz AG
mercedes-benz.ch/vans

Mercedes-Benz

Flash Nr. 02, Marz 2022



Marketing und Service

Einfach schwungvoll - die Werbekampagne
fiir die ELITE Electro-Partner

Die Werbekampagne fiir die ELITE Electro-Partner hat den Schwung aus der
Anfangszeit mitgenommen und so auch 2021 erneut viel Aufmerksambkeit fiir die
Mitglieder hervorgerufen. Und mit bescheidenem Aufwand wird auch Ihr
Unternehmen auf «electro-partner.ch» gefunden!

Text: Pascal Biirki

Seit rund zwei Jahren ruft die eev mit ihrer
Werbekampagne das breite Leistungsspekt-
rum ihrer Mitglieder bei den Konsumentin-
nen und Konsumenten in Erinnerung und
beeinflusst damit die Wahrnehmung der
Dachmarke «ELITE Electro-Partner» positiv.
Die Kampagne fokussiert auf die Website
«electro-partner.ch», vermittelt die zentra-
le Botschaft der ELITE Electro-Partner als
innovative und zuverldssige Elektroprofis
und verbindet somit potenzielle Kunden
mit ihren regionalen ELITE Electro-Partnern.
Damit sollen die Mitglieder tatkraftig unter-
stutzt und das Vertrauen in ihre Unterneh-
men langfristig gestarkt werden.

Verbunden mit den Kunden

Die Kampagne, deren dritte Jahres-Etappe
im Herbst 2021 abgehalten wurde, stell-
te die Schwerpunktthemen Smart Home,
Photovoltaik und Sprachsteuerung mit
unterhaltsamen Web-Spots und animierten
Bannern mittels breitenwirksamer Marken-
kommunikation in den Mittelpunkt. Das
Ziel, interessierte Kunden mit den ELITE
Electro-Partnern zu verbinden, konnte voll-
umféanglich erreicht werden: Die Zugriffs-
zahlen auf die Standort-Suchfunktion der
Website «electro-partner.ch» stiegen im
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Vergleich zum Vorjahr um rund zehn Pro-
zent auf mehr als 14000 Einheiten an. Die
drei Werbespots stiessen dabei allesamt
auf Anklang. Ebenso erfreulich entwickel-
ten sich im gesamten letzten Jahr die Zah-
len der Nutzerinnen und Nutzer sowie die
Anzahl an Seitenaufrufen. Die Kampagne
haben letztes Jahrinsgesamt zehn Millionen
Augenpaare mitverfolgt.

Weiter geht’s!
Aufgrund der erfreulichen Resultate wird
die Kampagne auch in diesem Jahr fort-

So wird lhr Unternehmen online gefunden

Dienstleistungen hinzu - fertig!
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Die Mitgliedersuchfunktion auf «electro-partner.ch» erlaubt es den Endkonsumenten,
Elektriker aus ihrer Region bequem zu finden. Damit auch Ihr Unternehmen gefunden wird,
laden Sie in Ihrem eev-Mitgliederkonto nach erfolgreichem Login unter «Firmenprofil
erfassen» Ihr Firmenlogo hoch und figen eine Beschreibung Ihres Unternehmens/Ihrer

gesetzt, in der ersten Etappe wurden im
Januar die bestehenden Spots im Online-
Netzwerk «Newsnet» (z.B. tagesanzeiger.ch,
bernerzeitung.ch, bazonline.ch, lematin.ch,
tio.ch) sowie auf 20min.ch und in den
Immobilienportalen immoscout24.ch sowie
homegate.ch ausgespielt. Die Resultate sind
ausgesprochen positiv ausgefallen, mit einer
deutlichen Steigerung an (neuen) Nutzerin-
nen und Nutzern auf «electro-partner.ch»,
die in mehr Sitzungen auch ofter auf die
Standort-Suchfunktion zugegriffen haben,
um den ELITE Electro-Partner in ihrer Nahe
zu finden. Die Aufrufrate der Werbespots bei
YouTube (Nutzerinnen und Nutzer, die den
gesamten Spot zu Ende schauen) stieg auf
mehr als 12 Prozent, durchschnittlich liegt
dieser Wert zwischen drei und finf Prozent.
Die nachste Etappe, die auch wieder Con-
tent Marketing-Elemente zur Geltung brin-
gen wird, ist fir Mai vorgesehen.
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Marketing und Service

Newsletter-Marketing

Trotz Mailflut - mit dem eigenen
Newsletter auffallen

Als Unternehmer setzen Sie sich tagtaglich voller Energie und Tatkraft fur lhre
Kunden ein. Ist der Auftrag oder die Bestellung jedoch abgeschlossen, stellt sich
die Frage, wie Sie einen regelmassigen Kontakt zu lhren Kunden aufrechterhalten.
Die Losung lautet Newsletter-Marketing.

Text: Karin Schmidt

Newsletter-Marketing  macht  madglich,
wovon viele Unternehmer trdumen: Die
Versorgung der Kunden mit personalisier-
ten und relevanten Informationen wodurch
ein gezielter Dialog entsteht. Mit dem wie-
derkehrenden Versand eigener Newsletter
binden Sie lhre Kunden an Ihr Unterneh-
men und bleiben kontinuierlich in ihrem
Bewusstsein. Dabei gibt es ein paar wich-
tige Kniffe, um aus der E-Mailflut heraus-
zustechen. In erster Linie gilt: Weniger ist
mehr. Prazise Texte mit rotem Faden und
ein reduziertes Design lassen dem Call-to-
Action den nétigen Platz, um lhre Leser
schnell auf Ihre Landing Page zu leiten.
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Dienstleistungspaket

Mit der Dienstleistung «Newsletter» kdnnen
die Mitglieder der eev individuelle News-
letter erstellen und ihren Kunden zielgenau
zustellen. Der Versand eigener Newsletter
ermoglicht ihnen den direkten, unaufdring-
lichen und interaktiven Kontakt zu ihren
Kunden und legt die perfekte Basis flr eine
erfolgreiche Kundenbindung.

Fiir Content ist gesorgt

Wir stellen Ihnen nicht nur das Werkzeug
zum Versand der Newsletter, sondern auch
moglichen Content zur Verflgung: Als
Abonnent des Electro oder des elitec/e-tec
haben Sie das exklusive Recht, Artikel aus
den Magazinen in Ihrem Newsletter oder auf
Social Media zu publizieren. - Nutzen Sie
diese Moglichkeit!

Die wichtigsten Vorteile

In einem Zeitalter, in dem flr viele Internet-
nutzer das Abrufen ihrer E-Mails ein tagli-
ches Ritual ist, bietet das Newsletter-Marke-
ting Uberzeugende Vorteile:

B Kostengiinstig: Keine Kosten fir Druck
oder Porto. Die niedrigen Distributionskos-
ten sind ein grosses Plus.

B Zielgerichtet: Dank der gezielten und
personalisierten Verteilung punktet das
Newsletter-Marketing durch geringe Streu-
verluste.

m Schnell: Viele Produktionsschritte wie
z.B. Druck fallen weg und die Zustellung
erfolgt innerhalb weniger Minuten.

B Interaktiv: Durch einen Newsletter
ermoglichen Sie es thren Empféngern direkt
mit Ihnen Kontakt aufzunehmen. Sei es tiber
einen Link auf lhre Website, die Teilnahme
an einem Gewinnspiel oder ein Kontaktfor-
mular.

B Messbar: Der Erfolg Newsletter-Marke-
tings ist messbar. Professionelle Newslet-
ter-Tools liefern thnen wichtige und umfas-
sende Informationen und Zahlen (ber den
Erfolg Ihrer Kampagnen. Wie viele E-Mails
wurden gedffnet, auf welche Links wurde
geklickt, welche Bestellungen aufgrund des
Newsletters getatigt?
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- |Individuell erstellt.

Mit der einfachen Benutzeranleitung erstellen
Sie den Newsletter selbststandig.

= Kostengunstig.

Niedrige Distributionskosten: keine Ausgaben
fir Druck und Porto.

4, L T

— Messbarer Erfolg.

Unmittelbare und messbare Wirkungskontrolle
nach dem Versand.

''''''

Webangebote und Portfolio:
web.eev.ch

Kontakt:
Sebastian Michel - +41 31 380 10 20 - s.michel@eev.ch
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Anmeldung zum Friihlingsaushang 2022

Grossflachige Prasenz

Mit der Plakatkampagne setzen Sie auf grossflachige Prasenz Ihres Unternehmens
an frequentierten Standorten. Sei es an der Hauptstrasse oder dem Bahnhof,

Sie werden gesehen. Attraktive Konditionen und die kostenlose Gestaltung der
Plakate machen Plakatwerbung fiir Sie zum wertvollen Werbemittel.

= ELEKTRO MUSTER

Lich. Strom. Telelon.

S Wenrhel, Tel 012 285 47 B3, wwe phek bt Ch

S ELEKTRO MUSTER
Licht. Strom. Iﬂlﬂi.

0 Vrmall, Tl 01 8 iy

5, e et

Mehr, als Ihre Kunden erwarten

Die aktuelle Plakatkampagne zeigt lhren
Kunden auf eine sympathische Weise, wie
umfassend die Leistungen des Elektrofach-
manns sind: Er verkauft nicht nur, sondern
berat, installiert, entsorgt und Ubernimmt
auch die Wartung. Das ist ein gewichtiger
Vorteil. Zeigen Sie Ihren Kunden, dass auch
lhre Unternehmung mit herausragender
Kompetenz und Servicebereitschaft Uber-
zeugt und lassen Sie lhre personalisierten
Plakate in Ihrer Umgebung aushangen.
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Giinstige Werbung - dank der Unter-
stiitzung der eev-Vertragspartner

Dank der Unterstlitzung unserer Vertrags-
partner Electrolux und V-ZUG profitieren
Sie von einem dusserst attraktiven Angebot:
Mit der «Aktion 4 fiir 2» Gbernehmen wir ab
vier gebuchten Flachen die anteilmdssigen
Kosten von zwei Plakatstellen. Das Layout
erstellen wir kostenlos fiir Sie und iberneh-
men auch die Druckkosten fir die Plakate®.

Termine

So nehmen Sie teil

Senden Sie uns lhre Anmeldung mit
dem Anmeldeformular auf unserer Web-
site oder melden Sie sich direkt bei
Frau Sarah Wenger (s.wenger@eev.ch
oder Tel. +41 31 380 10 31). Sie werden
anschliessend von der APG direkt mit einer
Offerte kontaktiert. Den Rest (bernehmen
wir fir Sie.

*bis zu funf Plakate inklusive

Anmeldeschluss:
Aushang:

4. April 2022

Anmeldung

ab 16. Mai 2022 fur zwei Wochen

www.eev.ch [Login] | Dienstleistungen | Haushaltsgeréte | Plakatkampagne
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ELITE Exklusivmodelle 2022

Marketing und Service

Nutzen Sie das kostenlose Marketingpaket
zur Bewerbung lhrer ELITE Exklusivmodelle

Die ELITE Exklusivmodelle sind ausschliesslich fiir unsere Mitglieder und Ihre Kunden
erhaltlich und beeindrucken mit einem hervorragenden Preis-Leistungs-Verhaltnis.

So punkten Sie als ELITE Electro-Partner bei Ihren Kunden mit Ihrem Fachhandelsortiment.
Fur die Vermarktung profitieren Sie zudem von unserem kostenlosen Marketingpaket.

Text: Karin Schmidt

Das Sortiment der ELITE Exklusivmodelle
umfasst eine grosse Markenvielfalt fihren-
der Hersteller. 2022 neu dazu kommen aus
dem Hause ASKO eine Waschmaschine
und ein Warmepumpentrockner speziell fir
Mehrfamilienhduser, ein Geschirrspller von
Miele und zwei Gerate aus dem Bereich Kih-
len von Liebherr. Dank der Exklusivitdt und
den adusserst attraktiven Einkaufskonditio-
nen konnen Sie der Konkurrenz bestimmt
entgegentreten. In Kombination mit Ihren
Zusatzleistungen bieten Sie Ihren Kunden
ein attraktives Gesamtpaket aus exklusiven
Gerdten und kompetentem Service. Damit
auch Sie lhre Kunden von den ELITE Exklu-
sivmodellen (berzeugen konnen, stehen
Ilhnen verschiedene Werbemittel kostenlos
zur Verflgung.

Verkaufsprospekt A4 und A6

Damit Ihre Kunden ihren Kaufentscheid auf
Basis von Ubersichtlichen Informationen
treffen konnen, geben wir lhnen mit dem
Verkaufsprospekt der ELITE Exklusivmodel-
le ein attraktives Instrument an die Hand.
Der Prospekt ist in zwei Varianten verfligbar:
im grosszigigen A4-Format und als kleinere
Version im Format A6, ideal fir die Bewer-
bung per Versand.

Weitere Informationen

Plakate fiir den Passantenstopper
Passantenstopper-Plakate  machen Ihre
Kunden auf sympathische Weise auf Ihre
Angebote aufmerksam und sorgen so fir
Frequenz in Ihrem Fachgeschéft. Die Plakate
zu den ELITE Exklusivmodellen sind mit ver-
schiedenen Motiven erhaltlich. Bestellen Sie
jetzt Ihre kostenlosen Verkaufsunterlagen!
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Marketing und Service

Electro Magazin Mai 2022

Die Electro Magazine - mehr als

ein Prospekt

Die Electro Magazine bieten weit mehr als die herkdmmlichen Verkaufsprospekte.
Sie laden dazu ein, etwas genauer angesehen zu werden, denn nebst dem vielseitigen
Haushaltsgeratesortiment sind die Electro Magazine mit wertvollen Inhalten rund

um den Haushalt angereichert.

Wissenswertes fiir lhre Kunden

Kochen, Dampfen, Dinsten, Blanchieren -
was ist der Unterschied? Wie bringe ich
schlechte Geriiche aus dem Kihlschrank?
Welches Geschirrtuch kommt wann am bes-
ten zum Einsatz? Bendtige ich einen Boden-
oder einen Akku-Staubsauger? Fragen, die
im Alltag Ihrer Kunden immer wieder auftau-
chenund in den Electro Magazinen kurz und
pragnant beantwortet werden.

Serviceleistungen vom Fachhéndler
Der Kauf eines Haushaltsgerates gestaltet
sich nicht immer einfach. Bei der Wahl des
richtigen Gerdtes tauchen oftmals Fragen
auf. Als ausgebildete Fachhandler stehen
Sie lhren Kunden mit Rat und Tat zur Sei-
te. Ein wichtiger Vorteil, den Sie gegeniber
anderen Anbietern ausspielen kdnnen.

Leckere Rezepte zum Nachkochen

In jeder Ausgabe befindet sich mindestens
ein leckeres Rezept von unserem Partner
«le menu». Die Rezepte sind jeweils sorgfal-
tig nach Saison ausgesucht und ganz leicht
nachzukochen.

\4 m—— .
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Preisiibergabe an lhre Kunden
Zusatzliche Anreize schaffen die Wettbe-
werbspreise, die von unseren Vertragspart-
nern zur Verfigung gestellt werden. Mit der
Durchfihrung eines Wettbewerbs in jedem
Magazin, steigen die Gewinnchancen fir
lhre Kunden und auch fiir Sie. Denn die
Wettbewerbspreise werden direkt von den
teilnehmenden Mitgliedern Ubergeben. Zei-
gen Sie lhren Kunden, dass der Elektrofach-
handler Bescheid weiss und mehr als nur
Verkauf von exzellenten Haushaltsgeraten
bietet.

Weitere Informationen

Personliche Beratung

Gerne beraten wir Sie personlich und
suchen mit Ihnen die beste Losung fir lhren
regelmassigen Versand in die Haushalte
threr Wahl.

Verlangen Sie jetzt eine individuelle Offerte:
Sarah Wenger, Telefon +41 31 380 10 31 oder
s.wenger@eev.ch

Anmeldeschluss: 29. Marz 2022
Streutermin: 16. Mai 2022
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Marketing und Service

Neues aus dem eev-Lager

Gigaset GS5

Performance & Eleganz firr Ihr digitales Leben

Das neue Gigaset GS5 Uberzeugt mit zeitlosem Design und hoher
Leistungsfahigkeit. Mit der 48MP Hauptkamera machen Sie jederzeit klare und
gestochen scharfe Bilder. Das Display ist nahezu rahmenlos und brilliertin Full
HD-Qualitat. Der 4500 mAh Akku ist austauschbar und hat viel Power. Das GS5 ist
«Made in Germanyp.

Gigaset R700H Pro

Bereit fiir jede Herausforderung

Sein ganzes Potential entfaltet das Gigaset R700H PRO im Arbeitsalltag: Das
Telefon ist wasserabweisend und staubsicher, auch Stosse oder Kratzer kbnnen
ihm wenig anhaben. Egal, wo Sie es benutzen, im Regen, bei Nasse oder in
staubigen Produktionsstatten: Auf dieses Profigerat konnen Sie sich verlassen,
mit seiner gummierten Oberflache liegt es auch griffig in der Hand.

Devolo Magic 2 WiFi 6 o ~
Schnell. Schneller. devolo Magic 2 WiFi 6! € ﬂ':
/ = :

Die Verteilung des Internetsignals erfolgt per Powerline-Technologie mit bis
zu 2400 Mbit/s direkt Uber die Stromleitung in jeden Raum. Mit einem Adapter
wird jede Steckdose zum Access Point fir leistungsstarkes WiFi. Und mehrere
devolo Magic-Adapter verbinden sich ganz von allein zu einem lickenlosen
WiFi-Netzwerk. Geniessen Sie kraftvolles WLAN im ganzen Zuhause - fir alle!

Bestellen Sie jetzt portofrei!

Detaillierte Informationen und Preise zu den Artikeln finden Sie unter shop.eev.ch
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Versicherungen

Beriicksichtigen Sie unsere Partner

Die Mitgliedsbetriebe der eev, deren Mitarbeitenden sowie die im gleichen
Haushalt lebenden Personen profitieren bei folgenden Versicherungsgesellschaften

von namhaften Verglinstigungen.

Allianz ()

Suisse

Allianz Suisse

CSS

Versicherung

Css

P Y
ViSadNa

Visana

B Vergunstigungen fir sémtliche Geschéfts-
versicherungen

B Verginstigungen auf den privaten Ver-
sicherungen der Mitarbeitenden und deren
im gleichen Haushalt lebenden Familienan-
gehorigen

Berufen Sie sich auf den Rahmenvertrag
ELITE. Bestehende Policen kénnen jederzeit
in den Vertrag aufgenommen werden.
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B Verglnstigungen fur die Mitarbeitenden
und deren im gleichen Haushalt leben-
den Personen (Kinder bis zum vollende-
ten 25. Altersjahr) Ambulantversicherung
myFlex, Standardversicherung, Standard-
versicherung  plus, Zoom-Versicherung,
Spitalversicherung halbprivat, Spitalversi-
cherung privat bzw. myFlex

Ein Einstieg in den Verglinstigungsvertrag
2011934 ist immer auf den 1. eines jeden
Monates moglich.

B Verglnstigungen flr die geschaftlichen
Versicherungen Krankentaggeld- (Rahmen-
vertrag Nr. 041196) und UVG-Zusatz-Versi-
cherung (Rahmenvertrag Nr. 100001)

Rahmenvertrag Nr. 1.127740.000.2 fur die
Mitarbeitenden und deren im gleichen
Haushalt lebenden Personen (Kinder bis
zum vollendeten 25. Altersjahr) fir die Pro-
dukte Ambulant I, Il und Ill, Spital oder
Zahnbehandlung. Der Einstieg in diesen Ver-
trag istimmer per 1. des Monates moglich.

Zur Beantragung des Verglnstigungsrabat-
tes kdnnen Sie sich an lhren Versicherungs-
partner oder an uns von der eec wenden.
lhre Ansprechpartner bei der Schweizeri-
schen Elektro Elite Consulting AG:

Eva Schneider
Tel. +41 31 380 10 33, e.schneider@eev.ch

Christian Egeli,
Tel. +41 313801021, c.egeli@eev.ch

Kontakt:

Schweizerische Elektro Elite Consulting AG eec
Bernstrasse 28, 3322 Urtenen-Schonbihl

Tel. +41 31380 10 10, Fax +41 31 382 97 09
eec.consulting@eev.ch, www.eev.ch

eecC
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Installation

:hager

Hager AG

Sedelstrasse 2
6020 Emmenbriicke
Schweiz
info@hager.ch
hager.ch

Feller AG

Postfach

Bergstrasse 70 AL
CH-8810 Hongen

Tel. +41 844 72 73 74
customercare. feller@feller.ch m
www.fedler.ch
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Powered by Difference

WAGO Contact SA

Rte de I'Industrie 19, 1564 Domdidier
Tel. +41 84 020 07 50, Fax +41 26 676 7575
info.switzerland@wago.com, www.wago.ch

SECOMP AG | Grindelstrasse 6 | 8303 Bassersdorf
Tel.+41 44511 87 00 | Fax +41 44511 87 05
verkauf@secomp.ch | www.secomp.ch
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Weidmiiller <

Weidmiiller AG

Rundbuckstrasse 2, 8210 Neuhausen am Rheinfall
Tel. +41 52 674 07 07, Fax +41 52 674 07 08
www.weidmueller.ch

Bezugsquellen

Haushaltsgerate

@ eccofort

ecofort AG
Birkenweg 11 | 2560 Nidau

Tel. +41 32 322 31 11 | info@ecofort.ch
www.ecofort.ch

Miele AG
Limmatstrasse 4
8957 Spreitenbach

Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch
www.miele.ch

J KRUGER 4

Kriiger + Co. AG

Winterhaldenstrasse 11,9113 Degersheim
Tel. +41 713728282, Fax+41713728252
info@krueger.ch, www.krueger.ch

[{] Electrolux

Electrolux AG
Badenerstrasse 587
8048 Zurich

Tel. +41 44 405 8111
info@electrolux.ch
electrolux.ch

Beleuchtung

SWISSLUX

Swisslux AG

Industriestrasse 8 | CH-8618 Oetwil am See
Tel: +41 438448080 | info@swisslux.ch
www.swisslux.ch

FAFORS

FORS AG | Schaftenholzweg 8 | 2557 Studen
Tel. +41 32374 26 26

info@fors.ch | www.fors.ch

SIEMENS

BSH Hausgerate AG
Fahrweidstrasse 80
8954 Geroldswil

Tel. +41 848 888 500
Fax +41 848 888 501
www.siemens-home.ch

Verolight GmbH
Kreuzmatte 1

6260 Mehlsecken
Tel.+4162 5522200
vertrieb@verolight.com
www.verolight.com

®
verolight

HELUX

Gessler Schweiz

Helux AG, Industriestrasse 44, 8152 Glattbrugg
Tel. +41 58 521 05 05, Fax +41 58 521 05 19
info@helux.ch, www.helux.ch
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kallysto.pro: Keine Kratzer, kein
Vergilben, antibakterielle Wirkung

schon

Installieren Sie Schalter und Steckdosen, die Charakter
haben. kallysto.pro vereint absolut perfekte Technik und
zeitlos elegantes Design. Mit seiner edlen Ausfiihrung

ist kallysto.pro genau der richtige Schalter fur héchste
Anspriiche in Sachen Raumgestaltung. Abdeckungen aus
Duroplast zeichnen sich zudem durch eine antibakterielle
Wirkung aus. Die kallysto Schalter und Steckdosen werden
in der Schweiz hergestellt.

hager.ch

+
Swiss made

thager



